
                                                                                                                                                                                   

Relationsskaber 

Er du den tekniske sælger, der naturligt og selvfølgeligt skaber dine resultater via opbygning af 

længerevarende relationer? Så kan det være dig, der er den kommende Tekniske sælger/Account manager 

hos BEMA i Haderslev. 

BEMA A/S udvikler og fremstiller transportsnegle, sneglekomponenter, vindinger og komplette løsninger til 

snegletransport. Under handelsmærket Ferreo fremstilles og sælges specialløsninger til procesanlæg i rustfrit 

stål. Acta repræsenterer neddelere og balleåbnere.  

Du bliver budget- og salgsansvarlig for Acta neddelere med tilhørende maskiner, transportsnegle, 

transportbånd m.m. Markedet er nationalt og internationalt. Du får til opgave at videreudbygge samarbejdet 

med eksisterende kunder og opsøge nye forretningsmuligheder.  

Fundamentet er stærkt og BEMA A/S er en særdeles anerkendt medspiller i branchen. 

 

Hvilke forventninger har BEMA A/S til dig? 
Du besidder en bred teknisk kompetence fagligt og menneskeligt, hvor det altoverskyggende er 

kombinationen af teknik og kunderelationer. Du skal sælge investeringsgoder med levetid på 15-20 år. Det 

kræver en person, der drives af teknik og kunderelationer. Du skal være naturlig tilgængelig og 

imødekommende. Med din tekniske ballast er du kommunikativ meget stærk, hvor dit es er evnen til at lytte. 

Du er vedholdende og tålmodig, men ved hvornår du skal slå til. 

 

Fagligt 

• Teoretisk eller praktisk, har du teknisk kompetence/indsigt (eks. fra smede-/maskinbranchen) 

• Et krav, at du er stærk i engelsk og meget gerne også i tysk 

• Du kan udarbejde kalkulationer i Excel*  

• Du kan arbejde i ERP system* 

• Du kan forhandle og indgå kontrakter og har dokumenteret erfaring, der understøtter dette 

*En stor del af virksomhedens succes, er vigtigheden af korrekt dokumentation før og efter en ordre er i hus. 

Korrekte for- og efterkalkulationer, oprettelse af ordrer m.v., er dit input til kolleger, der tager over herfra. 

Det minimerer risikoen for fejlleverancer. 

 

Du tilbydes 

• Support af nuværende kollega i jobbet de første ca. 3 md. 

• Et job i en sund virksomhed med et kæmpe potentiale 

• Teknisk support generelt til dit salgsarbejde 

• Løn efter kvalifikationer, pensionsordning og sundhedsforsikring 

• Firmabil og fri telefon 

Ca. 30 – 50 rejsedage. 

 

Yderligere oplysninger kan fås ved henvendelse til Jørgen Strøm tlf. 21 69 77 31 

Ansøgning bedes sendt til js@bema.as. Der afholdes løbende samtaler og tiltrædelse efter aftale. 

 
BEMA er en velfunderet produktionsvirksomhed med aktiviteter inden for flere områder. BEMA A/S udvikler og fremstiller 

transportsnegle, sneglekomponenter, vindinger og komplette løsninger til snegletransport. Under handelsmærket Ferreo 

fremstilles og sælges specialløsninger til procesanlæg i rustfrit stål. Acta repræsenterer neddelere og balleåbnere. BEMA 

Gruppen er ordreproducerende og lægger vægt på høj produktkvalitet, leveringssikkerhed, fleksibilitet og høj 

servicegrad. Læs mere på www.bema.as 

Teknisk sælger/Account manager 
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